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ACADEMY

Conocimiento que
Impulsa decisiones

Formacidn aplicada para transformar la estrategia,
desarrollar talento y generar valor en salud
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Vi

Un ecosistema sanitario en transformacion

El ecosistema de la salud esta en una
transformacidn sin precedentes. La
presion presupuestaria, la irrupcion
de tecnologias disruptivas, los huevos
modelos de compray la necesidad de
demostrar valor real exigen una nueva
generacidon de profesionales. El éxito
se diseNa con conocimiento superior
y visidn estratégica.

2026

INNOVACION ACELERADA

Terapias avanzadas, IAy salud
digital redefinen la practica clinica
y la gestion.

SOSTENIBILIDAD DEL SNS

Modelos de financiacidon y compra
gue exigen una justificacion
robusta del valor

DECISIONES COMPLEJAS

Entornos regulatorios y de acceso
cada vez mas fragmentados y
exigentes.

NUEVOS ACTORES Y ROLES

La toma de decisiones involucra
a perfiles econdmicos, gestores y
clinicos de forma integrada
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Del conocimiento a la aplicacion real

Weber Academy transforma

la experiencia de consultoria,
Investigacion y estrategia sanitaria
en formacion practica. Programas APRENDIZAJE APLICADO
pensados para interpretar el entorno,
tomar mejores decisiones y actuar
con criterio.

CONSULTORIA REAL

VISION ESTRATEGICA
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Modelo PRISMA

Tres fortalezas. Una forma diferente de aprender.

ALIANZA DE EXPERTOS EXPERIENCIA PRACTICA ENFOQUE MULTIDISCIPLINAR
Conectamos conocimiento especializado Aplicamos herramientas y Integramos ciencia,
y profesionales de trayectorias aprendizajes procedentes economia, tecnologia, acceso
complementarias. de proyectos reales. y estrategia sanitaria.
y y

Conocimiento compartido. Aprendizaje aplicado. Impacto real.
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Cada organizacion tiene un reto.
Disenamos como afrontarlo

- , —
Programas in-company, talleres de 87
aplicacion, formacion modular e J
itinerarios combinados.

=

Adaptamos contenidos, casos,

profundidad y perfiles a cada objetivo oA
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Iltinerarios segun el perfil profesional

Combinamos contenidos para desarrollar las capacidades de cada equipo.

KAM / RAM

Entorno hospitalario
Gestidn de cuentas
Negociacion

EEEEEEEEEE———————_

TECNICO-JURIDICO

Compra publica
Contratacion
Licitaciones

EEEEEEEEEE————————————

2026

MSL

| ectura critica
Evidencia
Comunicacion cientifica

HEOR

Evaluacion econdémica
RWE
Valor social

PUBLIC AFFAIRS

Sistema sanitario
Interlocucion
Institucional

EEEEEEEEEEEE——————_

LIDERAZGO

Estrategia
Transformacion
GCestidn de equipos

EEEEEEEEEEEE——————————_
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Itinerarios segun el reto de negocio

Combinamos contenidos para desarrollar las capacidades de cada equipo.

LANZAMIENTO

Propuesta de valor
Evidencia
Estrategia de acceso

EEEEEEEEEE———————_

BIOSIMILARES
Y GENERICOS

Compra publica
Propuesta competitiva

EEEEEEEEEE————————————

2026

FIN DE PATENTE

Diferenciacion
Contratacion
Nuevas prioridades

MEDICINA PRIVADA

GCestion de cuentas B2B
Negociacion

PRODUCTOS MADUROS

Valor integral
RWE
Posicionamiento

EEEEEEEEEEEE——————_

PROSPECTIVA

Escenarios
Inteligencia estratégica
Anticipacion

EEEEEEEEEEEE——————————_
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Siete areas. Una vision integral.

Combinamos contenidos para desarrollar las capacidades de cada equipo.

EVALUACION ECONOMICA Y ACCESO AL MERCADO ESTADISTICA APLICADA A LAS CIENCIAS DE LA SALUD

I Hl I R E—E—————————

INNOVACION, IA Y TRANSFORMACION DIGITAL NEGOCIACION Y COMPRA PUBLICA

I HH I B N N ————————————_—————_

PLANES DE ACCION PARA EL ACCESO AL MERCADO LIDERAZGO Y GESTION DE EQUIPOS

——

NUEVAS HERRAMIENTAS DE FARMACOECONOMIA |
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AREA 1

Evaluacion
Econdmica
y Acceso
al Mercado
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Evaluacion economica y acceso al mercado

INTRODUCCION A LA EVALUACION ECONOMICA :

Mgl ote: | ACCESO AL MERCADO: CURSO AVANZADO

EVALUACION ECONOMICA DE MEDICAMENTOS:

EURED INTERLEDG | MODELOS DE IMPACTO PRESUPUESTARIO
—————————————————————————————————————————————————————

EVALUACION ECONOMICA Y ESTRATEGIAS OPTIMAS NUMERO NECESARIO DE PACIENTES A TRATAR (NNT):

DE ACCESO AL MERCADO: EN PROFUNDIDAD APLICACIONES CLINICAS Y ECONOMICAS
R ———m—m—m—————

RESULTADOS EN SALUD: EFICACIA, EFECTIVIDAD Y PROs | é‘s E'SQE'ONES DE LOS CAMBIOS NORMATIVOS EN LA ETS:
———————————————————————————————————————————————————————

ESTUDIOS DE CARGA ECONOMICA DE LA ENFERMEDAD: EVALUACION ECONOMICA Y CAMBIOS NORMATIVOS

COSTES SANITARIOS Y SOCIALES EN LA ETS: ESPANA

ACCESO AL MERCADO: CURSO INTRODUCTORIO I ggg‘lgﬁ';TEgs DE EVALUACION ECONOMICA PARA |
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AREA 2

Innovacion, IAy
Transformacion
Digital
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Evaluacion economica y acceso al mercado

INNOVACION Y TRANSFORMACION DIGITAL:
METODOLOGIAS AGILES E INTELIGENCIA ARTIFICIAL
INTRODUCCION A LAS METODOLOGIAS AGILES |
TRANSFORMACION DIGITAL Y SU IMPACTO EN EL ACCESO
A MERCADO

OPTIMIZACION DE ADVISORY BOARDS CON IA
GENERATIVA'Y TECNICAS DE PROMPTING

INTELIGENCIA ARTIFICIAL EN EL DESCUBRIMIENTO Y
DESARROLLO DE FARMACOS

2026

ETICA Y REGULACION DE LA INTELIGENCIA ARTIFICIAL
EN EL SECTOR FARMACEUTICO

IMPLEMENTACION Y ESCALADO DE INNOVACION AGIL

EN ORGANIZACIONES FARMACEUTICAS
R EEEEE—————

MANEJO DE SOLUCIONES DE IA PARA LA INVESTIGACION

Y ANALISIS DE DATOS
———— —————————————————————————————————————————————————————————————————

|A APLICADA AL ACCESO A MERCADO Y A LA PROPUESTA
DE VALOR
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Plan de accidn para el acceso al ercado

ABORDANDO EL ENTORNO HOSPITALARIO ACTUAL | NEGOCIACIONES FARMACEUTICAS MAS ALLA DEL PRECIO I
| CONSTRUYENDO LA PROPUESTA DE VALOR
CLAVES PARA EL ACCOUNT MANAGEMENT DEL MEDICAMENTO I
i : | GO TO...PHARMA MARKET / CLAVES PARA I
KAM/RAM. PLAN TACTICO DE ACTUACIO UN LANZAMIENTO EXITOSO
BASES PARA LA NEGOCIACION AVANZADA EN EL AMBITO
SANITARIO / TALLER
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—

Nuevas Herramientas. o9
de Farmacoeconomia ‘g4
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Nuevas herramientas de farmacoeconomia

LA INVERSION EN SALUD Y SU RETORNO SOCIAL: EL METODO SROI I
ANALISIS DE DECISION MULTICRITERIO PARA LA TOMA DE DECISIONES: LA EVALUACION DE MEDICAMENTOS INNOVADORES I
DISENO DE PROPUESTAS DE VALOR EN SALUD PUBLICA CON DESIGN THINKING I

EVALUACION ECONOMICA EN CONDICIONES REALES: USO DE DATOS EN VIDA REAL (RWE) PARA LA TOMA DE DECISIONES I
ACUERDOS DE PAGO POR RESULTADOS: CONSIDERACIONES METODOLOGICAS Y APLICACIONES PRACTICAS I

INTRODUCCION A LA INTELIGENCIA PROSPECTIVA EN LA EVALUACION DE TECNOLOGIAS SANITARIAS |
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AREA 5

Estadistica Aplicada
a las Ciencias de la
Salud y aspectos
metodoldgicos

de investigacion
sanitaria
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Estadistica e investigacion sanitaria

SPSS Y ANALISIS DE SUPERVIVENCIA CONR | LECTURA CRITICA DE ARTICULOS CIENTIFICOS I
CURSO DE ESTADISTICAENR | INTRODUCCION AL METAANALISISEN R I
: < | COMPARACIONES INDIRECTAS: I

INTRODUCCION A LAS REVISIONES SISTEMATICAS METAANALISIS EN RED (NMA) Y MAIC
CURSO PRACTICO DE REVISIONES SISTEMATICAS ESTADISTICA APLICADA A LA CIENCIA DE LA SALUD
CON REVMAN Y COVIDENCE PARA PACIENTES

AN A | GESTORES BIBLIOGRAFICOS Y SU APLICACION EN LA I
MBS RSl INVESTIGACION

< LECTURA DE ARTICULOS CIENTIFICOS Y COMO ELEGIR

SR 2=l RIS SRz I LA REVISTA DONDE PUBLICAR |
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AREA 6

Negociacion y
Compra Publica
Sanitaria
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Estadistica e investigacion sanitaria

INTRODUCCION A LA CONTRATACION PUBLICA EN PROPUESTAS COMPETITIVAS EN LICITACIONES
EL SECTOR SANITARIO DE MEDICAMENTOS Y TECNOLOGIAS SANITARIAS
EL PROCESO DE COMPRA PUBLICA SANITARIA: | g z
FASES. ACTORES Y DOCUMENTOS CLAVE COMPRA PUBLICA ESTRATEGICA EN SALUD
R EEEEEEE———S——S————————.
LA ADMINISTRACION PUBLICA COMO ORGANIZACION CONTRATACION BASADA EN VALOR EN EL SECTOR
COMPRADORA SANITARIO
B E————————————————————————
LEY DE CONTRATOS DEL SECTOR PUBLICO: |
MEDICAMENTOS Y TECNOLOGIAS SANITARIAS MODELOS DE ACCESO INNOVADOR
R S EEEEE——S————————.
CONTRATACION: SUMINISTROS, SERVICIOS, CONTRATOS COMPRA PUBLICA INNOVADORA (CPI) Y ASOCIACION
MIXTOS, ACUERDOS MARCO Y SDA PARA LA INNOVACION EN SANIDAD
CRITERIOS DE ADJUDICACION Y VALORACION TECNICA ESTRATEGIAS AVANZADAS DE NEGOCIACION Y ACCESO
EN LICITACIONES SANITARIAS EN EL SISTEMA NACIONAL DE SALUD
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AREA 7

Liderazgo y gestion
de equipos de alto
rendimiento




Liderazgo y gestion de //
equipos de alto rendimiento
BASES PARA LA GESTION DEL EQUIPO KAM/RAM DE ALTO RENDIMIENTO (GEAR) |

LIDERAZGO DESDE DENTRO |

LIDERAZGO EN ACCION I
LIDERAZGO TRANSFORMADOR I

PROGRAMAS THE SQUADRON |
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TRANSVERSALES

Talleres y Actividades

PAOPAS
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Talleres y actividades transversales

TALLER DE COLABORACION Y TRABAJOS EN EQUIPOS MULTIDISCIPLINARES EN SALUD |
PLAN DE BIENESTAR Y AUTOCUIDADO PARA PROFESIONALES DE SALUD |
TALLER DE CO-CREACION: CREATIVE PROBLEM SOLVING PARA LA INNOVACION |

TALLER DE DISENO DE PROPUESTAS BASADAS EN VALOR |
SIMULACION DE UN PROCESO DE LICITACION SANITARIA Y MESA DE CONTRATACION |
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CEmpezamos?




